
DESCRIPTION DES 
MÉTIERS

Conseille et valorise les 
produits dans une entreprise

POURSUITE D'ÉTUDES POSSIBLES
Licence management (Cnam Grand Est -Nancy)           BTS Négociation et Digitalisation de la 

                                                                                                   Relation Client (Lycée Bichat - Lunéville) 

BTS Management Commercial Opérationnel  (Lycée Bichat - Lunéville)   
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DESCRIPTION DES 

MÉTIERS
Conseille et fidélise le client 

LIEUX 
D'EXERCICE

Grande distribution 
Commerces

LIEUX 
D'EXERCICE

Agence immobilière
Concession automobile

Première et Terminale

Bac Pro
Métiers du commerce 

et de la vente

Option A
Animation 

et 
Gestion de l’espace 

commercial

Option B
Prospection-clientèle

et 
Valorisation de l’offre 

commerciale

Première et Terminale
Bac Pro

Métiers de 
L’Accueil    

Seconde commune
Métiers de la Relation Client

Bac Professionnel
Métiers du Commerce

Bac Professionnel
Métiers de la vente
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NOTRE LYCÉE PROFESSIONNEL C’EST AUSSI :
22 semaines de formation en entreprise

Des travauxpratiques à l’extérieur de l’établissement

Des formations professionnelles dans des secteurs porteurs d’emploi

Unenseignement par projet et desévaluations bienveillantes et positives

Des cours de coaching et de l’accompagnement sur la confiance en soi

Infos sur : lycee-paul-lapie.com 

Etablissement 
connecté avec 

Tablettes, Wifi & 
Tableaux interactifs

Maison 
des lycéens

dynamique avec 
sa cafétéria, Wifi 

et ses clubs

Participez
à son

activité
Escalade

sur mur 
et milieu naturel

Nos atouts :
Innovation 

Insertion Professionnelle
Expérimentation

Poursuite d’études
Salles flexibles

Effectuez
votre 

dernier stage en
entreprise en 

Espagne, Irlande ...


