NOTRE LYCEE PROFESSIONNEL C’EST AUSSI :

22 semaines de formation en entreprise
Des travaux pratiques a I'extérieur de 'établissement
Des formations professionnelles dans des secteurs porteurs d'emploi
Un enseignement par projet et des évaluations bienveillantes et positives
Des cours de coaching etde I'accompagnement surla confiance en soi

Nos atouts :
Innovation

Insertion Professionnelle

Experimentation
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Possibilité d’entrer en
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dés la classe de Premiere




s ' Bac Professionnel
PAUL LAPIE Métiers du et Bac Professionnel
Commerce et de la Vente vornwee Metiers de I’Accueil

Option A : Animation et Gestion de I'espace commercial
Option B : Prospection-clientéle et Valorisation de I'offre commerciale

DESCRIPTION DES Un Métier
, : DESCRIPTION DES Etre d I’e’caute du
METIERS au service METIERS p -
client et avoir un

Conseille, fidélise le client du
dans une entreprise ch'ent informejexlient bﬂn rEIationnel

Accueille, conseille et

et valorise les produits

- LIEUX LES MISSIONS ' LIEUX LES MISSIONS
D'EXERCICE D'EXERCICE

Conseil aux usagers
Réponse aux demandes

Conseil au client

. Prospection : ;
Grande/distribition Dévelo empent c?es ventes EiLepascsBangHes des clients
Entreprises 2o . Salons - Manifestations Gestion des réclamations
. N Valorisation du produit é . N
Professions libérales Gares - Aeroports Suivi de clientéle

POURSUITE D'ETUDES POSSIBLES

BTS Négociation Relation Client
BTS Management des Unités Commerciales (Luneville}

POURSUITE D'ETUDES POSSIBLES

Licence management (Nancy)
BTS Management des Unités Commerciales (Lunéville)



